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di Oscar Bodini

Tuttl | vantaggl delle nuove polizze vita

LEVOLUZIONE
DELLA SPEGIE

Caricamenti onerosi e risultati
poco soddisfacenti anche dopo un
triennio di mercati in crescita hanno
riacceso i riflettori sulle polizze vita,
strumenti che cercano di associare
vantaggi assicurativi alla gestione
finanziaria. Riuscendo talvolta a delu-
dere in entrambi i campi. Numeri alla
mano, su 1.800 fondi sottostanti con
almeno tre anni di vita, solo 70 hanno
fatto registrare performance con il se-
gno meno. Tuttavia, considerando che
negli ultimi 36 mesi l'inflazione & cre-
sciuta del 6,3%, il numero dei compar-
ti che non hanno saputo reggere il pas-
so all’erosione del costo della vita sale
vertiginosamente a 500. A conti fatti,
quindi, un prodotto su quattro non ha
fatto guadagnare nulla ai sottoscritto-
ri, che in pit hanno corrisposto com-

48

missioni salate a societa di gestione e
compagnie assicurative. Un panorama
abbastanza sconfortante, sufficiente a
spiegare il progressivo disamoramento
dei risparmiatori italiani verso questo
tipo di prodotti. Un trend che neppure
lo spauracchio del ritorno alla tassa

di successione e riuscito a invertire:
nel solo 2006, il rosso della raccolta ha
sfiorato i 15 miliardi di euro. Il deflus-
so ha tuttavia riguardato solamente i
prodotti italiani, che hanno incassato
un arretramento di circa 47 miliardi,
mentre i fondi esteri hanno registra-
to sottoscrizioni per 21,3 miliardi e i
fondi esteri di intermediari italiani,

i cosiddetti roundtrip, sono cresciuti
di 10,9 miliardi. I risparmiatori, in
definitiva, bocciano le formule di casa
nostra, ritenute poco personalizzabili

e poco redditizie. Nel contempo, pun-
tano sulle nuove proposte che arrivano
dall’estero.

LA SECONDA GENERAZIONE
IN RAMPA DI LANCIO

Gli operatori del settore le hanno
definite, un po’ enfaticamente, polizze
di seconda generazione. Nello speci-
fico, si tratta di prodotti assicurativi
a rendimento garantito, via di mezzo
tra polizze unit linked e classiche
coperture vita a capitalizzazione. Le
variable annuities, questo il loro nome,
stanno gia riscuotendo grande suc-
cesso, soprattutto nel mondo anglo-
sassone e in estremo oriente. Negli
Stati Uniti, per esempio, la raccolta su
questa tipologia di polizze & passata
dai 400 miliardi di dollari del 1995
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